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Názov seminára:  

„Ako byť úspešný na veľtrhu“
Dátum: 



14.11.2017
Miesto: 



SARIO, Trnavská cesta 100, Bratislava
Počet účastníkov: 

max. 20 osôb 
Termín ukončenia: 

07.11.2017
Prednášajúci: 
Bc. Tereza Slížková, riaditeľka Active Communication – PROMOSALONS, Zastúpenie francúzskych veľtrhov pre ČR a SR
Pre koho je seminár určený:
pre MSP so sídlom mimo Bratislavského kraja, ktorí vyplnia prihlášku so všetkými náležitosťami


Program seminára 
09:45 – 10:00

Registrácia účastníkov
10:00 – 11:30



· Analýza trhu a stanovenie exportnej stratégie (na aký trh a s akými produktami chceme na trh vstúpiť, aký zvolíme obchodný model)

· Veľtrh ako marketingový nástroj (analýza veľtrhu, stanovenie cieľa, čo a komu budeme prezentovať, koho chceme osloviť)

· Výber veľtrhu a formy prezentácie (ako vyberať správny veľtrh, akú formu prezentácie zvoliť)

· Ako prezentovať start-up spoločností (príklady foriem prezentácie pre začínajúce a prvý krát vystavujúce spoločnosti)

11:30 – 12:00

Prestávka

12:00 – 13:30

· Príprava účasti (stanovenie cieľov a rozpočtu, zostavenie harmonogramu prípravy, tímu a realizácie expozície)

· Marketingový plán (prepojenie prípravy s marketingovou stratégiou firmy, sprievodné marketingové aktivity, ako sa na veľtrhu zviditeľniť)

· Počas veľtrhu (kontrola prezentácie a stánku, harmonogram tímu, poznanie konkurencie, vyhodnotenie počas dňa, práca s návštevníkmi)

· Vyhodnotenie účasti (nastavenie systému vyhodnotenia účasti z krátkodobého a dlhodobého hľadiska, splnenia cieľov, kontrola nákladov, vyhodnotenie efektivity účasti na veľtrhu)
13:30 – 14:00

Účasť na národnom stánku prostredníctvom Národného projektu SARIO

14:00 – 15:00

Individuálne konzultácie
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Projekt je financovaný z prostriedkov Európskeho fondu regionálneho rozvoja

